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Een persoonlijke mail in plaats van een 
onpersoonlijke nieuwsbrief. 
Waarom worden veel electronische nieuwsbrieven ongelezen 
weggegooid? Omdat ze er uitzien als spam, en daar wordt iedereen 
heel erg moe van.  
Het kan ook anders! Spreek uw (potentiële) klant persoonlijk aan, 
met zijn of haar naam. De mail ziet er dan uit als als een 
persoonlijke boodschap. De response op uw mailing wordt dan ook 
veel hoger.  
Wij kunnen u alles leveren waarmee u een dergelijk 
mailingsysteem opzet, en telkens, zonder hulp van buitenaf, kunt 
gebruiken. In een meer geavanceerde vorm is het zelfs mogelijk om ook de inhoud van uw nieuwsbrief af te stemmen 
op de voorkeuren van uw gebruiker! Uw mailings worden persoonlijk ‘getarget’ en leveren echt resultaat op. Ook bent 
u niet meer afhankelijk van webdesigner of reclamebureau. 
 

Nieuwe dienst van Corneliszoon: email2email. 
Deze maand hebben wij een nieuwe dienst gelanceerd, genaamd email2email. Een service waarbij u een mailadres 
huurt waar de binnenkomende mail wordt doorgestuurd naar twee of meer ontvangers. Enkele mogelijkheden: 

• één adres voor een afdeling of samenwerkende collega’s 
• monitor de inkomende mail op een bepaald e-mailadres 
• mailforwarders laten aanmaken zonder dat u afhankelijk bent van uw eigen IT-afdeling 
• anoniem mailadres / mailadres waarmee uw bedrijf niet herleidbaar is, bijvoorbeeld voor response-acties 

Email2email adressen vallen standaard in het domein corneliszoon.net, maar het is ook mogelijk om neutrale 
domeinen te gebruiken, zoals logistiek.com, journalist.net en 
plusminus 200 andere mogelijkheden.  
 

Laat uw klant aan het woord: een 
testimonial. 
Als u producten toevoegt op de marktplaats, worden deze direct 
gepubliceerd.  
In de praktijk blijkt dit een uitstekend promotiemiddel voor uw 
bedrijf te zijn. Bedrijven met producten online, worden vaker 
geraadpleegd en ontvangen meer leads. Aan de slag dus! 
 

Belangrijke tips:
1. Kopieer geen teksten van uw eigen site, maar maak originele 
teksten.  
2. Bij elk product kunt u een (deep)link maken naar uw eigen site. 
Maak daarvan gebruik. 
3. Voer regelmatig een nieuw product in, in plaats van in één keer 
alles. Door regelmatig bijwerken bent u veel beter vindbaar 
4. U kunt ook een business case / testimonial toevoegen als 
product. Laat uw klant aan het woord en bezorg hem wat extra 
publiciteit, dat valt altijd in goede aarde. Informeer even, dan 
sturen wij u een voorbeeld. 
 
Heeft u hulp nodig? Bel ons als u: 

- niet weet hoe u producten moet toevoegen 
- moeite heeft met teksten schrijven of met foto’s toevoegen 
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