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Pas op voor de commerciële fuik die Twitter heet. 
Corneliszoon is ook op Twitter te vinden, maar in heel bescheiden mate. Waarom? Wij zijn niet zo’n Twitter-fan. We 
leggen u uit waarom niet – en horen graag of u het met ons eens bent. 
- Twitter is snel maar ook chaotisch en ongeorganiseerd. Het is natuurlijk wel leuk, die tweets, bijvoorbeeld om mensen 
naar je website te lokken. Maar zitten internetgebruikers nu echt te wachten op de tweets die u elke dag (of misschien wel 
elk uur) gaat uitzenden? De stortvloed aan informatie neemt met Twitter kwadratisch toe, en wel in de vorm van niet of 
nauwelijks gestroomlijnde korte berichten. Wie wordt daar nu echt gelukkig van? Als u echt wat te melden hebt, zijn er 
legio andere mogelijkheden om u bekend te maken. 
- Twitter is een commerciële fuik. Twitter heeft als gratis dienst eerst een miljoenenpubliek geworven, en gaat dit nu 
omzetten in geld. Hoe? Door u te laten betalen om uw tweets bovenaan te laten staan. Wie tegenwoordig een Twitter-
account aanmaakt, krijgt gelijk de vraag hoe groot zijn of haar budget is voor TopTweets. Daarbij worden bedragen 
genoemd van 500 tot wel 2500 euro per maand. Dat is nogal wat.  
Wat is uw mening? We horen het graag. Stuur uw reactie naar info@corneliszoon.com.

Wat de ‘sociale plug-in’ van Facebook op uw website doet. 
We kennen allemaal de verhalen over privacy-schendingen van Facebook, en toch horen we van iedereen dat we op 
Facebook vertegenwoordigd moeten zijn. We plaatsten hier al kritische kanttekeningen bij in onze eerdere nieuwsbrieven. 
Nu is er dan de ‘sociale plug-in’ van Facebook. Als ondernemer kun je die in je eigen site plaatsen. Heel eenvoudig, en uw 
bezoekers kunnen dan lekker makkelijk op een ‘like’ knopje klikken.  
Maar wat doet die plug-in eigenlijk? Die zorgt ervoor dat bezoekers automatisch (ongemerkt) inloggen in Facebook, op 
het moment dat ze op uw site komen.  
Dat lijkt misschien prettig maar het heeft ook nadelen.  Facebook weet dan waar uw klant of prospect surft. En bouwt 
gestaag voort aan het profiel dat men bijhoudt van deze klant. De volgende keer dat hij/zij  weer naar Facebook surft, kan  
hij/zij ongevraagd commerciële informatie aantreffen die op 
zijn/haar interesse is afgestemd.  
In de vorm van.... een advertentie van uw concurrent.  
 
Bent u al vindbaar door middel van 
merknamen of productlijnen? 
Veel bezoekers van onze marktplaatsen zoeken op merknaam of 
productlijn. Bijvoorbeeld: “Volvo FH”, of “Sealed Air”, of “Atlet”. Wij 
hebben ervoor gezorgd dat deze zoekacties een optimaal resultaat 
geven: de marktplaatsen beschikken over een uitgebreide database 
met merken en productlijnen.  
 
Als deelnemer kunt u uw profiel heel gemakkelijk koppelen aan een 
merk of een productlijnen. U logt in in de backoffice van de website 
en slechts enkele klikken zijn voldoende: 
 
- voor het toevoegen van een merknaam, ga naar “Mijn 
marktplaatsen” en klik op “categorieën en merknamen toevoegen”. U 
kunt daarna de merknamen aanklikken en bevestigen. U bent dan 
direct vindbaar via deze merknaam.  
 
- voor het toevoegen van een productlijn, ga naar “Mijn producten” 
en klik op “Productlijnen”. U ziet dan alle productlijnen. U kunt 
bladeren en aanklikken. U bent direct vindbaar.  
 
Ontbreekt een merknaam of productlijn? Bel ons, we voegen deze 
dan alsnog toe.  
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